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PLAN D’AFFAIRES
Entreprise privée




Nom de l’entreprise





Préparé par 

« Nom(s) »




En date du JJ MM AAAA





En collaboration avec la MRC Vallée-de-la-Gatineau
Siège social : 7, rue de la Polyvalente. Gracefield, QC, J0X 1W0
Point de service: 144-B, rue Principale Sud, Maniwaki












Avis

Les personnes qui utilisent le modèle de plan d’affaires de la MRC de La Vallée de la Gatineau ont le droit d’intégrer le modèle à leur processus de planification d’affaires; cependant, pareil usage ne signifie en rien que la MRC Vallée-de-la-Gatineau atteste l’exactitude de votre plan d’affaires ou de votre information financière.
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[bookmark: _Toc125969603]Adresse complète

Promoteur (s)
Adresse :	X
Téléphone :	X
Cellulaire :	X
Courriel :	X


Lieu d’affaires
Adresse :	X
Téléphone :	X
Cellulaire :	X
Courriel :	X


Date prévue du démarrage : JJ MM AAAA
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DESCRIPTION DE L’ENTREPRISE ET DU PROJET
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La mission est un énoncé, une formule, un court texte, qui permet de faire savoir clairement et de façon concise ce que va faire votre entreprise, et qui précise comment vous le ferez.


[bookmark: _Toc125969606]Historique et origine du projet

Si applicable.


[bookmark: _Toc125969607]Forme juridique de l’entreprise

Ajouter la répartition de la propriété ou de l’actionnariat en %. Joindre en annexe, dans le cas d’une société en nom collectif ou société par actions où il y a plusieurs partenaires, une copie de la convention d’affaires/d’actionnaires.

☐ Société par actions (INC.)
☐ Entreprise individuelle (ENR.)
☐ Société en nom collectif (SENC.)
☐ Organisme à but non lucratif (OBNL)
☐ Coopérative de travailleurs


	Nom du propriétaire
	Principales fonctions
	Parts détenues dans l’entreprise (%)

	
	
	

	
	
	




[bookmark: _Toc125969608]Présentation du (des) promoteur (s)

Démontrer vos accomplissements passés, votre parcours académique et professionnel qui vous a amené jusqu’à la création de votre entreprise.
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Description complète et détaillée.
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Décrivez, dans le temps, les démarches à effectuer afin que votre projet se concrétise. Exemple d’activités : plan d’affaires, obtention du financement, incorporation ou immatriculation, location d’espaces, achat d’équipements, création du logo, conception du site web, ouverture officielle, etc.

	Réalisations
	Échéances (mois et année)
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Décrivez votre vision en termes de représentation visuelle pour votre entreprise.
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[bookmark: _Toc125969614]Description du secteur d’activité

Il s’agit d’expliquer dans quel secteur d’activités vous classez votre entreprise et la situation générale. Abordez également les tendances et les opportunités. Ajoutez les règlementations gouvernementales si applicables. Parlez des forces et des faiblesses. À partir des données statistiques des dernières années, évaluez l’importance et l’évolution de votre secteur d’activités pour la région visée (en dollars) si possible. 
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À qui se destinent les produits ou services que vous voulez offrir ? Est-ce qu’il s’agit d’individus (groupe d’âge, revenus, sexe, etc.) ou d’organismes (municipalités, entreprises, etc.) ? Décrivez en quelques mots leurs caractéristiques.

Si applicable, dressez une liste d’entreprises ou d’individus qui pourraient profiter de votre offre de service.



[bookmark: _Toc125969616]Territoire visé

Quels sont les marchés sur lesquels vous aller vous concentrer ? Vous pouvez montrer un plan sur 3 ou 5 si vous avez une stratégie d’expansion de votre territoire d’opération.
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Listez des entreprises qui vous concurrence (directement ou indirectement) sur votre territoire et ailleurs avec leurs forces et leurs faiblesses.

	Entreprise
	Emplacement
	Forces
	Faiblesses
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Avantages concurrentiels

Comment allez-vous vous démarquer ? Qu’est-ce qui confère à votre entreprise un avantage sur ses concurrents ?



[bookmark: _Toc125969619]Marché potentiel

Expliquez en détail les calculs vous permettant d’établir votre chiffre d’affaires total pour les trois premières années, en tenant compte des mois où les revenus sont les plus élevés et les mois plus faibles. Veuillez indiquer vos sources (expérience du promoteur, étude de marché, statistiques, etc.). Vous pouvez mettre en annexe vos planifications financières.
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[bookmark: _Toc125969621]Stratégie de prix

Au niveau des prix, désirez-vous vous aligner sur votre compétition, être plus ou moins cher ? Qu’est-ce qui motives cette décision ?
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Comment compter vous acheminer les produits ou les services jusque chez le client ?
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Quelles actions allez-vous effectuer pour faire connaitre votre entreprise ? Ex : Publicité Radio, Stratégie de médias sociaux, Distribution de brochures, etc…



[bookmark: _Toc125969624]Budget et échéance

	Actions
	Coûts
	Échéances (mois, année)
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Qu’elle approche allez-vous prendre pour assurer la qualité de vos productions ?
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Fournisseurs, produits/services, délai de livraison.
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Terrain, bâtiment, équipement à acquérir.
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Les ressources humaines (postes) nécessaires à la réalisation du projet. Comment compter-vous combler ces postes ?
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Si applicable.
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